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Megamed quo vadis?
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W PGE S.A. dobiega korica zapoczatkowany pét roku temu proces sprzedazy MegaMed Sp. z 0.0. Jako potencjalny
nabywca najczg¢sciej wymieniana jest nazwa Lux Med. Sp. z o.0.

Niestety, nie udato nam si¢ potwierdzic¢ tej informacji.

Zaktadajac jednak, ze taka mozliwos$¢ istnieje, postanowilem poszukaé w Internecie blizszych informacji o ww. spétce.
Ciekawy artykutl z 2004r (kliknij aby przeczytad) jeszcze bardziej zachecit mnie do szukania.

LUX-MED jest jedna z najwickszych prywatnych firm medycznych w Polsce, zapewniajaca kompleksowa opieke
medyczna pacjentom indywidualnym i przedsigbiorstwom. Jedynym akcjonariuszem firmy jest Mid Europa Partners,
czolowa instytucja typu private equity inwestujaca w Europie Srodkowej i Wschodniej. Firma istnieje od 1992 roku. W
ciagu 15 lat z lokalnej warszawskiej placéwki medycznej rozwingla si¢ w ogdélnopolska sie¢ klinik.

Analiza dostgpnych danych dotyczacych dziatalnosci gospodarczej Spétki nie napawa jednak optymizmem. Kliknij,
aby zobaczy¢ sprawozdania za lata 2007 , 2008, 2009, 2010.

Olbrzymie zadluzenie Lux Medu, ujemny wynik przez kilka ostatnich lat, jak réwniez pogarszajace si¢ wskazniki
ptynnosci, to nie bytaby najlepsza perspektywa dla MegaMedu, gdyby nabywca zostal Lux Med. Bardziej wnikliwa
analizg umozliwiaja sprawozdania Lux Med.

Z cala pewnoscia pozbycie si¢ dobrze prosperujacej spotki na rzecz podmiotu, ktérego wyniki zostalty powyzej
przedstawione, bytoby rozwiazaniem kontrowersyjnym, delikatnie méwiac.

Zapewne poét roku to dostatecznie duzo czasu, aby zbywajacy mogli dobrze przyjrze¢ si¢ potencjalnemu nabywcy.
Ciekawe, jakimi kryteriami kieruja sig¢ osoby odpowiedzialne w PGE za proces zbycia tych aktywéw? Interesujaca
bylaby zapewne réwniez odpowiedZ bezposredniego wilasciciela, czyli Zarzad PGE GiEK S.A. jak widzi takie
rozwigzanie, w koricu to on zgodnie z KSH odpowiada za te spotke.

PGE GiEK podpisalo ze zwigzkami zawodowymi 9 czerwca 201 1r Porozumienie Umowe Gwarancyjna, w ktérej
okreslono réwniez Status Gwaranta. Gwarant zobowigzat si¢ poprzez zastosowanie §rodkéw o charakterze
wlascicielskim i nadzorczym realizowaé swoje zobowiazania.

Jak w kontekscie powyzszych informacji miatby to zapewni¢? Ciekawe, zwtaszcza, ze proces wyboru nabywcy
przebiega w kompletnym oderwaniu od strony spotecznej — jednej ze stron ww. Umowy Gwarancyjnej — a jak widac
byloby o czym porozmawiac.

Nie wiem, czy dobrze rozumiem, ale jesli u ewentualnego nabywcy zobowigzania przewyzszajq aktywa to chyba
przydaloby si¢ to wytlumaczy¢ przynajmniej pracownikom i zwigzkowcom....na poczatek.

Pytanie czy dochowano nalezytej starannosci? Czy tez moze obiecano premie za sukces i te daty zbyt r6zowy obraz
sytuacji ? A moze przytoczony na wstepie artykut rzuca trochg Swiatta? Odpowiedzi oczekujemy réwniez od oséb

odpowiedzialnych za proces zbywania aktywéw. Np. Pana Szymanka, czy tez Pana Kuczmanskiego.

W konicu PGE to spétka gietdowa i reguty rzadzace w niej powinny spetnia¢ zasadg transparentnos$ci i dobrych
praktyk.

Dodajmy na koniec, ze Mid Europa Partners wg doniesieni prasowych stara si¢ sprzeda¢ Lux Med. Sp. z o.0.
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